
お問い合わせは通話無料のフリーダイヤルをご利用ください。

買いタイお客様から
続々とお問合せが入っています！

■理由は定かではありませんが・・・

１月中旬から買いタイお客様は増えてきて
いるのが現状です。不動産の繁忙期は３月
と９月です。３月は移動の時期なので何と
なく理解できますが９月はどうでしょうか。
弊社では年末年始とお盆休みが関係してい
るのではと考えています。
長期休暇で家族と話し合
った結果、家を購入しよ
うと決意されたのではな
いでしょうか。

■実は・・・
だから、3月が繁忙期と説明さ
せて頂きましたが、実は１月中
旬から買いタイお客様は増え
てきているのが現状です。

■準備や知っておく事・決めておく事
いくらで売り出すのか、引渡しの条件は？
時期・税金・諸経費等々、準備や決めておくことが
多数あります。

■売りたい方の一番の願いは？

やはり、良い条件で売却することが売りタイ方
の一番の願いではないでしょうか。

■その一番の近道は？

買いタイ方が多い時期に売却すること
ではないでしょうか。買いタイ方は、良い
物件があればすぐ購入も可能ですが、売りタイ方
は少し時間がかかるケースが多いです。

売
り
た
い
方
は
ど
う
で
し
ょ
う
か 売りタイ方は今が準備を

するチャンスです！

糟屋店
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中嶋商事株式会社 0120-888-720
◆土日・祝日も営業中（定休日：毎週水曜日・第1火曜日）◆営業時間：10：00～18：00


