
。 

不動産を売却するにあたって通常なのが仲介での

売却です。売主様がまずどこかの不動産会社へ不動

産の売却を依頼します。そして、不動産会社が一般

の買主様を探して契約をすることです。 

【メリット 】高値で売却できることが一番でしょう。 

【デメリット】いつ売れるのかがかわらない、お部屋の案内

をしないといけない、買主様のローンが通る

のかがわからない・物件によっては、ある一

定期間、保証をしなければいけない事。 

不動産会社が直接物件を買取るという事です。 

【メリット 】すぐ売れる・金額がすぐわかる・案内等の

必要がない・保証もしなくてよい・ローン

の心配もないという事でしょう。 

【デメリット】通常は相場より安くなります。 

弊社が行っているサービスの 1つです。 

まずは、ある一定期間仲介で売却活動を行い、万

一、成約に至らなかった場合に、事前に決めてお

いた価格で弊社が買取るというものです。 

【メリット 】高く売れる可能性があり、売れないという

リスクがない事です。 
【デメリット】買取となった場合、多少価格が安くなる 

場合があります。 

不動産会社がその物件を買取って、賃貸としてそ

のまま住み続けることができるという内容です。 

【メリット 】売却金額を受け取り、そのまま住み続けら

れる事です。 

【デメリット】買取価格が安くなること・家賃を払わないと

いけない事・契約の内容次第では、ある一定

期間で引越をしないといけない事です。 

不
動
産
の
売
却
に
は
左
記
の
よ
う
に
い
く
つ
か
の
方
法
が
あ
り
ま
す
。 

ま
た
、
売
却
以
外
に
も
賃
貸
に
す
る
と
い
う
事
も
あ
り
ま
す
。 

売
却
を
す
る
場
合
、
あ
な
た
に
と
っ
て
「
仲
介
」
か
「
買
取
」
か
「
買

取
保
証
」
か
「
リ
ー
ス
バ
ッ
ク
」
か
「
賃
貸
」
か
、
ど
れ
が
一
番
良
い

方
法
な
の
か
を
私
た
ち
が
ご
提
案
い
た
し
ま
す
。
も
う
少
し
詳
し
く
メ

リ
ッ
ト
・
デ
メ
リ
ッ
ト
を
聞
い
て
か
ら
ご
検
討
下
さ
い
。 

今
す
ぐ
の
方
だ
け
で
は
な
く
こ
れ
か
ら
の
方
や
数
年
後
の
売
却
を
予

定
さ
れ
て
い
る
方
も
ぜ
ひ
ご
連
絡
を
下
さ
い
。 


